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Studia Podyplomowe
TRADE MARKETING - MERCHANDISING
Program na 2012/2013 
1. Podstawy Trade Marketingu - 4 godz.
2. Elementy zachowania konsumentów - 4 godz.
3. Charakter i typologia sieci dystrybucji produktów - 5 godz.
4. Organizacja i zarządzanie Trade Marketingiem - 5 godz.
5. Europejskie sieci sprzedaży - 8 godz.
6. Zarządzanie marką w przestrzeni sprzedaży - 5 godz.
7. Techniki i narzędzia badawcze - 12 godz.
8. Zarządzanie projektem marketingowym - 14 godz. 
9. Elementy logistyki towarów - 5 godz.
10.Zarządzanie cenami produktów - 6 godz.
11. Merchandising produktów przemysłowych - 15 godz.
12. Merchandising produktów spożywczych - 15 godz.
13. Zasady visual merchandisingu - 12 godz.
14. Organizacja projektów eventowych w miejscu sprzedaży - 12 godz.
15. Zarządzanie kategorią - 15 godz.
16. Sieci sklepów – kanał tradycyjny - 10 godz.
17. Sieci sklepów – kanał nowoczesny - 10 godz.
18. Narzędzia Digital signage - 3 godz.
19. Narzędzia promocji w miejscu sprzedaży - 12 godz.
20. Analiza efektywności działań marketingowych - 8 godz.
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